
 

 

EXEMPLE ESTRATÈGIA COMERCIAL BÀSICA 

 

Per exemple si li vull vendre bicicletes elèctriques als treballadors de les 

fàbriques i oficines de Cornellà, dos idees estratègies serien: 

- Oferir bicicletes a les empreses per que elles ho ofereixin als seus 

treballadors  amb descomptes o com salari en espècie. L’esforç de 

vendre a una empresa és menor que vendre a cada treballador per 

separat. Estratègia de preu. 

- Visitar empreses amb un mínim de 100 treballadors. L’esforç de visitar 

una empresa de 2 treballadors o de 100 és el mateix, però el resultat 

pot ser molt diferent. Estratègia de segmentació. 

Per transformar aquestes idees estratègiques en decisions estratègiques  

haurem de validar prèviament cada idea parlant directament amb els clients i 

amb els treballadors (farem un estudi del mercat).  

 


